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广西梧州中恒集团股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动
	2021年年报交流会

	形式
	□现场	□网上	√电话会议

	时间
	2022年4月26日

	地点
	广西梧州

	上市公司接待人员
	中恒集团董事长莫宏胜，常务副总经理钟敏，财务总监易万伟，证券事务代表、证券部部长赵丹

	投资者关系活动主要内容
	[bookmark: _GoBack]4月26日，公司以电话会议的形式参加了由平安证券召集召开“2021年年报交流会”，公司董事长、常务副总经理、财务总监与平安证券代表进行了沟通交流，主要内容如下：
问题1: 如何看待湖北中成药集采公司的注射用血栓通（冻干）（以下简称“血栓通”）注射液降价幅度，对收入和利润贡献的影响预判？
回复1:公司的血栓通（规格：150mg/支*10/盒）在湖北中成药集采的中标价格存在较大降幅，给公司经营业绩带来一定压力的同时，由于一家同类企业未进入集采，出现了空白市场，公司以此为契机紧抓机遇，稳定原有市场占有率，大力抢占未入围竞品的市场空间，争取此部分所创造的利润能有效地补充集采降价造成的损失。另外，公司目前也正在大力开展血栓通其他空白市场开拓工作，相信随着市场开拓的深入推进，血栓通销量及利润将能合理回升。
问题2：福建省年初出台调整限定支付范围的药品名单，随后其他省市跟随（包括江西、贵州等等），其中注射用血塞通（冻干）被放开，公司血栓通是否有相应放松？这个放松背后的原因是什么？
回复2：国家医保支付试点首批药品名单是相关省份根据《国家医保局办公室关于开展医保药品支付标准试点工作的通知》结合本省实际挂网招标的药品进行确定的，事前未进行公开遴选，是由国家医保局直接公布相应产品名单。注射用血塞通（冻干）是以通用名进入名单的，暂不涉及本公司生产的血栓通。
目前，公司正尽最大努力与有关医保部门进行沟通，积极传递两会“中成药解除支付限制”提案内容，做到解限工作在各个领域发声，力争在血栓通的药品效用方面达成共识，实现尽快解限。若获得解限，血栓通基层市场及其他治疗科室市场将全部开放，血栓通以其显著的疗效以及集采后经济实惠的价格，配以有力推广营销措施，有利于提高血栓通的销量。
问题3：血栓通2021年销量有所下滑，原因是什么？预计底部在哪里，是否还有触底回升的机会？公司针对血栓通做了哪些工作？
回复3：
（1）血栓通2021年销售下滑的原因：
一是医保受限日趋严格，血栓通在二级以下医院并受适应症限制。二是疫情的不断升级，各省医院的就诊率和住院率都有所下降，心血管类型药品的使用率随之减少。三是竞品获得医保支付解限，抢夺部分血栓通基层市场。
（2）预计血栓通销售底部，是否还有回升的机会：
目前血栓通在等级医院的占有率及市场领先地位仍继续保持，如能尽快进入第二批医保支付解限名单，取消医保支付限制，恢复基层市场和适应症相关科室使用，销量预计可实现回升。
（3）针对血栓通的近期工作：
公司一方面从各渠道向省级医保部门和国家医保局反馈医保解限的诉求，争取早日获得解限。同时，也向政府部门积极申请，希望能进入下一批的医保支付试点范围。另一方面，公司针对市场形势，通过调整销售政策，实行达标奖励等措施不断提高服务商的积极性；同时开拓空白市场、基层医疗机构，整合和拓展销售渠道，以提高市场份额和增强产品市场竞争力。
问题4：公司有哪些具备潜力的二线品种？
回复4：除血栓通外，公司在食品板块及医药制造板块，对现有品种进行有机补充，培育相应的后备品种，形成了丰富的产品梯队，推动企业持续发展：一是食品板块发展势头强劲，近几年增长超15%，2021年增长更是达到22%，实现营业收入近2亿元。二是公司控股的莱美药业的艾司奥美拉唑肠溶胶囊已过亿，盐酸克林霉素注射液及纳米炭混悬注射液两款产品销售有望过亿。三是公司持续拉动普药上量，与九州通等公司合作共赢，培育一批将近过亿的品种，蛇胆川贝液及中华跌打酒等产品营收同比增长60%以上。目前，中华跌打丸(小蜜丸)、妇炎净胶囊、荧光素钠注射液等产品销售逐步提升，竭力争取中华跌打丸实现量级增长。四是公司正积极筹备去水卫矛醇上市工作，该药品用于慢性粒细胞性白血病，对肺癌等也有缩小瘤体的作用，具有较好的市场前景。
问题5：健康食品板块未来计划如何去打造爆款？
回复5：双钱实业将抓住年轻消费者的消费心态及习惯，通过产品+营销“组合拳”布局全渠道，线上线下融合，改善产品工艺，扩宽赛道，完善年轻产品线，通过直播带货、社区团购，把握流量红利，达成共赢，抢占发展先机。
（1）线上措施：未来几年时间内加大线上平台投入，做好年轻消费者教育，推广公司产品，打造新款爆品杂粮龟苓膏，提升品牌知名度；打造线上直播端、抖音及小红书等平台品牌推广全案营销，在新媒体时代注入最丰富的行业资源，从内容生产、渠道分发和达人群体等多个方面进行全范围全方位的覆盖。
（2）线下措施：有选择地进入跨区域连锁大型卖场，在全国商业中心城市、二、三线城市进行布局，瞄准有需求的消费群体，打造样板市场，在旺季期间，锁定重点卖场的堆端位置陈列，海报、买赠等模式增加成功购买机会。
问题6:2021年公司整体收入下滑原因拆解以及扣非后归母净利润下滑的原因是什么？
回复6：
（1）2021年公司整体收入下滑原因拆解：
主要原因：一是2021年各地医保控费及检查更加严格，导致终端纯销进展缓慢。二是中成药带量采购政策影响，使未来产品销售出现较大不确定性，致使2021年度血栓通销售情况有所下滑。三是莱美药业受国家集采政策影响，其重点产品艾司奥美拉唑肠溶胶囊销量及价格出现下滑。
（2）扣非后归母净利润下滑原因：
主要原因：扣非归母净利润大幅下降且降幅远高于收入降幅的原因主要受营业成本、研发费用、管理费用、非经常性损益等综合影响。一是营业成本方面，比上年同期增加508.43万元，同比增长0.63%。二是研发费用方面，同比增加了6614.26万元，同比增长50.29%。三是管理费用方面，同比增加了2952.65万元，同比增长8.62%。四是非经常性损益方面，比去年同期增加1.14亿元，同比增长97.68%。
问题7: 根据之前的股权激励解锁目标，2022年扣非归母净利润较2020年增长16.6%，如何达到这样的目标？
回复7：公司设立高标准、高要求的解锁目标，是激发公司挑战自我、突破自我和实现发展蜕变的重要引擎。中恒集团将围绕公司发展战略，树立“双循环”新发展格局，紧抓国际国内市场机遇；立足专业化和特色化突破，稳固核心竞品“压舱石”；整合优化现有资源，激发闲置药号活力；加大研发投入，培育新品业绩增长点；聚焦“降本增效”，贯彻可持续高质量发展；瞄准经济“晴雨表”方向，挖掘优质并购标的新动能。公司通过多举并措，力争取得营收和利润双增长制高点，努力达成股权激励的解锁目标，以回报全体股东和员工的信任和支持。
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